
Автоматизированные решения для бизнеса
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ВАШЕГО БИЗНЕСА



СОДЕРЖАНИЕ
• О нас 

• Миссия компании

• Почему в Telegram: цифровые показатели

• Преимущества продаж в Telegram

• Преимущества Бототеки

• Что вам даст партнерство с Бототекой

• Для кого Бототека

• Решения для разных индустрий

• Функционал и тарифы

• Контакты 



Современный инструмент для создания интернет-магазина в Telegram 


Запустите свой онлайн-бизнес в популярном мессенджере быстро и легко. 

Уникальные функции, простой интерфейс, интеграция с платежными

и CRM-системами. Мгновенные уведомления, управление продуктами 

и безопасные платежи. 


Адаптируйтесь к новым трендам, взаимодействуйте с аудиторией, 

повышайте лояльность клиентов и продажи с помощью Бототеки.



МИССИЯ КОМПАНИИ

Помогать развивать дополнительные каналы e-com

продаж для наращивания доли рынка. 


1
2

Предоставлять возможность пользователям создавать

и запускать свой собственный интернет-магазин в Telegram, 

используя все преимущества популярного мессенджера,

для продаж и взаимодействия с клиентами.



ПОЧЕМУ В TELEGRAM



СТРЕМИТЕЛЬНЫЙ РОСТ ОНЛАЙН-ПРОДАЖ

5,7 трлн руб

ОБЪЕМ РЫНКА

+38%

2,8 трлн руб

ЗАКАЗОВ

+65%

Фактор роста рынка


Цены — стоимость товаров 
в онлайне ниже.

Ассортимент — широта выбора.

Скорость и удобство — быстрая 
доставка, легкий возврат  
и геодоступность.

Рост потребительского опыта — 
потребитель открывает для себя 
покупку в новых каналах e-com.



*Подсчет проведен по 286 интернет-магазинам, входящим в Топ-1000

Самая популярная 
социальная сеть среди 
интернет-магазинов — 
ВКонтакте. В ней ведут свои 
сообщества 85% продавцов. 


При этом Telegram занимает 
2 место по доле интернет-
магазинов, использующих 
социальную сеть.

ВКонтакте 


Telegram 


Одноклассники

 

Яндекс.Дзен

 

TikTok 

85%


39%


34%


30%


12%

МедианаДоля 

28 443


1 426


5 520


824


73 150

ПОКУПАТЕЛЬ УВЕЛИЧИВАЕТ КОЛИЧЕСТВО

ИСПОЛЬЗУЕМЫХ КАНАЛОВ



Мессенджеры – одна  
из крупнейших категорий, 
на них приходится 16% 
активности. 


Из них 6% – время, 
проведенное в Telegram. 

ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЙ КАНАЛ ДЛЯ ПРОДВИЖЕНИЯ 
И НАРАЩИВАНИЯ БИЗНЕСА 

Mediascope Cross Web, Вся Россия, население 12+, Desktop & Mobile, 

январь – март 2023, доля времени использования интернета

19%

18%

16%

10%

4%



Mediascope Cross Web, Вся Россия, Desktop & Mobile, январь – март 2023, топ ресурсов по среднесуточному охвату 

по возрастным группам

*Принадлежит компании Meta (признана экстремистской и запрещена в РФ)

71%
пользователей Telegram 
читают telegram—каналы

БОЛЕЕ 50 МЛН ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ В РОССИИ

30%
составляет чтение 
telegram—каналов 
от всего использования 
ресурсов
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ПРЕИМУЩЕСТВА ПРОДАЖ В TELEGRAM


1 Доступность
Мессенджер установлен у подавляющего большинства населения


Лояльность клиента
66% покупателей хотели бы связываться с компаниями через мессенджеры
2

3 Простота
Достаточно запустить бот, добавить товары в корзину и оплатить заказ


4 Низкий уровень конкуренции
Онлайн-магазины в Telegram — малоизвестная функция



Интеграция с платежными системами, что обеспечивает безопасность и удобство  
при оплате товаров и услуг.


Интеграция с CRM-системами, что значительно упрощает процессы управления бизнесом.

Простота использования
Бототека предоставляет интуитивно понятный интерфейс и легкость в использовании,  
что позволяет пользователям быстро создавать и настраивать свой магазин в Telegram 
без необходимости знания программирования.

Низкая стоимость
Бототека предлагает гибкую систему ценообразования, что позволяет пользователям

выбрать оптимальный план в зависимости от потребностей и бюджета.

ПРЕИМУЩЕСТВА БОТОТЕКИ



Готовые шаблоны, что позволяет значительно сократить время на разработку  
и запуск проекта.

Низкие затраты
Бототека предоставляет доступ к конструктору интернет-магазинов по низкой цене,  
что делает ее решение доступным для широкого круга пользователей и позволяет  
сэкономить на разработке собственного интернет-магазина и привлеченных специалистах.

Улучшенная конверсия
Благодаря удобству использования и скорости покупки в Telegram, интернет-магазины,  
созданные на платформе Бототека, могут показывать более высокую конверсию,  
чем традиционные интернет-магазины.



ЧТО ВАМ ДАСТ

ПАРТНЕРСТВО С БОТОТЕКОЙ

1 Диверсифицируете бизнес — сможете быстро выйти 
с готовым продуктом на рынок 


2 Привлечете новых клиентов


3 Выделитесь среди конкурентов, усилив своё предложение на рынке 


4 Усилите позиции в e-com 


5 Повысите лояльность ваших клиентов 




Самозанятые и ИП
 Средний и малый 
бизнес
 Крупный бизнес


Нет команды,  
нет ресурсов, 

нет сайта


Наращивать 
конкурентоспособность 


Новые каналы e-com 
продаж и узкие 
сегменты аудитории

Решение от Бототеки: интернет-магазин в Тelegram за 1 час  
с понятным кабинетом аналитики и клиентской поддержкой 24/7

Проблема 
клиента

ДЛЯ КОГО БОТОТЕКА



Fashion


Около 5% одежды продали через Telegram в России в 2022 г*


Аудитория ищет более удобные площадки для совершения покупок


*Согласно данным Адмитад, проанализированно около 37 млн заказов, Data Insight eCom  итоги  2022, прогноз insiderintelligence

РЕШЕНИЯ ДЛЯ РАЗНЫХ ИНДУСТРИЙ

eGrocery


Для 41% респондентов покупка продуктов онлайн – привычный способ. 


Переход аудитории к заказу продуктов в онлайн-сервисах становится привычным 
ежедневным ритуалом 




Инфопродукты и образование


+18% рост EdTech индустрии по итогам 2022 г*


Интерес к онлайн-образованию растет, более 45% аудитории в возрасте 25-44 получает образование 
онлайн


*Согласно данным Адмитад, проанализированно около 37 млн заказов, Data Insight eCom  итоги  2022, прогноз insiderintelligence

Beauty сфера


25% розничных продаж косметики в 2023 году будет совершено через каналы e-com, что составит 11% 
прироста к прошлому году


И другие




Заходим в чат-бот  
в Тelegram, открываем 
онлайн-витрину

Главный экран Карточка продукта Корзина

ПОПРОБУЙТЕ СЕЙЧАС



Все самое важное на одном экране

Баннеры и промо

Топ-товары и акции

Категории и инфо-блоки


Карточка товара

Характеристики

Сопутствующие товары

Каталог товаров

Фильтры

Поиск

Список избранного


КАСТОМИЗИРУЙТЕ ГЛАВНЫЙ ЭКРАН

ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИНА

1

2

3



ДОСТУПНЫЕ ТАРИФЫ 

Бесплатный 
14-ти  
дневный  
период



РАЗРАБОТКА ПЕРСОНАЛЬНОГО РЕШЕНИЯ  
ДЛЯ ВАШЕГО БИЗНЕСА

1 Выделенные сервера

2 Любые интеграции 

3 Дополнительный функционал в онлайн-магазине

4 Кастомизированный дизайн

Условия работы обсуждаются индивидуально



https://bototeca.ru/ 

+7 917 161 90 04 

НАЧНИТЕ РАБОТАТЬ  
С БОТОТЕКОЙ 
УЖЕ СЕЙЧАС


